38.03.06 Торговое дело. Профиль Коммерция 

Квалификация (степень) - бакалавр по направлению Торговое дело. 

Формы обучения: очная и заочная (сроки обучения 4 и 5 лет). 

 Лица, имеющие профильное среднее профессиональное образование   или законченное высшее образование, принимаются на обучение по ускоренной программе  по  заочной форме (сроки обучения 3,5 года). 

Вступительные испытания (ЕГЭ): математика, русский язык, обществознание.
По профилю Коммерция профессиональная деятельность бакалавра связана с организацией закупок, транспортирования, хранением, продажей (сбытом) товарной продукции, управлением торгово-технологическими процессами на предприятиях, разработкой и реализацией коммерческих проектов и программ, стратегий коммерческой деятельности организаций на товарных рынках. Студенты изучают такие дисциплины, как «Коммерческая деятельность», «Организация торговой деятельности», «Организация коммерческой деятельности в инфраструктуре рынка», «Электронная коммерция», «Биржевое дело», «Управление продажей товаров и услуг», «Инновации в торговой деятельности» и др.

Область профессиональной деятельности бакалавров включает: организацию, управление и проектирование процессов в области коммерческой деятельности,  логистики в торговле, товароведения и экспертизы товаров, материально-технического снабжения и сбыта, торгово-посреднической деятельности, организаци и управление предприятиями торговли. 

Объектами профессиональной деятельности бакалавров являются: товары потребительского и производственного назначения, услуги по торговому, логистическому и рекламному обслуживанию покупателей, коммерческие,  торгово-технологические, логистические процессы, выявляемые и формируемые потребности, материальные потоки, логистические цепи и системы. 

Бакалавр готовится к следующим видам профессиональной деятельности: 
· торгово-технологическая; 

· организационно-управленческая; 

· логистическая; 

· научно-исследовательская; 

· проектная. 

Бакалавр профиля Коммерция должен решать следующие профессиональные задачи в соответствии с видами профессиональной деятельности: 

торгово-технологическая деятельность: 

· выявление, формирование и удовлетворение потребностей; 

· организация и эффективное осуществление контроля качества товаров и услуг; 

· организация и осуществление приемки товаров по количеству и качеству ее учета; 

· проведение оценки качества товаров и анализ ее результатов; 

· управление товародвижением, его учет и оптимизация, минимизация потерь товаров, затрат материальных и трудовых ресурсов; 

· участие в работе по организации и осуществлению торгово-технологических процессов на предприятии; 

· регулирование процессов хранения товаров, проведение инвентаризации. определение, дифференциация и списание потерь; 

организационно-управленческая деятельность: 

· сбор, хранение, обработка, анализ и оценка информации, необходимой для организации и управления коммерческой, маркетинговой, рекламной, логистической и товароведной деятельностью; 

· изучение и прогнозирование спроса с учетом требований потребителей на определенных сегментах рынка; 

· идентификация товаров, выявление и предупреждение их фальсификации; 

· составление документации в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной), и проверка правильности ее оформления;

· соблюдение действующего законодательства и нормативных документов, а также требований, установленных техническими регламентами, стандартами, положениями договоров; 

· выбор деловых партнеров с учетом определенных критериев, проведение деловых переговоров, заключение договоров на взаимовыгодной основе и контроль за выполнением договоров; 

· управление ассортиментом и качеством товаров и услуг; 

· выбор и реализация стратегии ценообразования; 

· организация и планирование материально-технического обеспечения предприятия, закупки и продажи (сбыт) товаров; 

· повышение качества торгового обслуживания потребителей; 

· управление товарными запасами и их оптимизация; 

· управление персоналом; 

· анализ и оценка профессиональной деятельности (коммерческой, логистической) для разработки стратегии организации (предприятия); 
логистическая деятельность: 

· выбор или формирование логистических цепей в торговле; 

· участие в разработке логистических схем в торговле; 

· управление логистическими процессами; 

научно-исследовательская деятельность: 

· организация, проведение маркетинговых исследований и оценка их эффективности; 

· проведение научных исследований по отдельным разделам тем (этапам, заданиям) в соответствии с утвержденными методиками; 

· участие в разработке инновационных методов, средств и технологий осуществления профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной); 

проектная деятельность: 

· разработка проектов торгово-технологических и логистических процессов и систем в области коммерции, или маркетинга, или рекламы, или логистики, или товароведения с использованием информационных технологий; 

· участие в реализации проектов в области коммерции, маркетинга, рекламы, логистики и товароведения; 

· проектирование размещения торговых организаций.

