
Аннотация рабочей программы дисциплины 

Б1.В.ДВ.04.01.01 «Инновации в торговой деятельности» 

Направление подготовки 

38.03.06 Торговое дело профиль Коммерция 

 

Рабочая программа учебной дисциплины соответствует требованиям ФГОС ВО по 

направлению 38.03.06 Торговое дело. 

 

1. Место дисциплины в структуре ОПОП. 
«Инновации в торговой деятельности», как учебная дисциплина относится к 

вариативной (профильной) части учебного плана и является дисциплиной по выбору по 

направлению 38.03.06 «Торговое дело». 

 

2. Цель и задачи дисциплины, требования к результатам освоения 

дисциплины. 

 

Цель дисциплины: 

Целью учебной дисциплины «Инновации в торговой деятельности» является 

формирование компетенций в области разработки и реализации инновационной политики 

торговых предприятий в условиях динамичного и склонного к нововведениям современного 

внутреннего и международного рынка. 

 

Учебные задачи дисциплины: 

Задачами дисциплины являются: 

– изучение теоретических основ инновационной деятельности предприятия; 

– определение структуры и содержания инновационной деятельности торговых 

предприятий; 

– изучение особенностей государственного регулирования и патентного обеспечения 

инновационной деятельности в РФ; 

– освоение методик оценки инновационного потенциала торговой организации, 

эффективности внедрения инновационных продуктов в коммерческую деятельность торгового 

предприятия; 

– получение навыков разработки и внедрения инновационного продукта в деятельность 

торгового предприятия. 

 

Дисциплина основывается на знании следующих дисциплин: «Высшая математика», 

«Экономическая теория», «Информационные технологии», «Экология», «Маркетинг», 

«Коммерческая деятельность», «Логистика», «Рекламная деятельность», «Организация, 

технология и проектирование предприятий торговли». 

 

Для успешного освоения дисциплины «Инновации в торговой деятельности», студент 

должен: 

Знать: 

– сущность и функции торговли, понятие отрасли, экономические границы и место в 

структуре мировой экономики; 

– экономическое содержание современного рынка, особенности формирования рынка 

товаров и услуг; 

– основы законодательства, регулирующего торговую деятельность; 

– принципы, направления и методы государственного регулирования отрасли. 

 

Уметь: 

– осуществлять сбор и подготовку аналитических данных для оценки степени 

привлекательности и концентрации в торговле; 

– использовать на практике требования регулирующих документов в торговле. 



Владеть: терминологией, предусмотренной нормативно-правовыми документами по 

регулированию торговой деятельности. 

 

Требования к результатам освоения содержания дисциплины: 

В результате освоения дисциплины должны быть сформированы следующие 

компетенции: 

 

Вид деятельность: научно-исследовательская деятельность: 

ПК-11- способностью участвовать в разработке инновационных методов, средств и 

технологий в области профессиональной деятельности (коммерческой, маркетинговой, 

рекламной, логистической и (или) товароведной)  

В результате освоения компетенции ПК-11 студент должен: 

1. Знать: Сущность, принципы и роль инновационной деятельности в развитии торговли. 

2. Уметь: планировать и мотивировать инновационную деятельность в торговле;  ос 

ществлять текущее и оперативное планирование реализацией инновационных проектов 

(календарные планы+ бюджеты проектов ) 

3. Владеть: способностью оценивать эффективность инновационных проектов в торговой  

деятельности; готовностью искать, отбирать и оценивать инновационные проекты для 

реализации в торговой деятельности 

 

3. Содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, разделы 

дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми (последующими) 

дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий). 

 

Раздел 1. Теория инноваций 

 

Тема 1. Понятие и сущность инновационной деятельности. 

Понятие и функции инноваций, субъекты и объекты инновационной деятельности, роль 

инноваций в экономике страны и торговой фирмы, признаки инновационной деятельности. 

Классификация и виды инноваций. Государственное регулирование инновационной 

деятельности в РФ. Факторы, влияющие на развитие инновационной деятельности. Научные и 

практические подходы к классификации инновационной деятельности, основные 

классификационные признаки, виды инноваций в экономике. 

Формируемые компетенции: ПК-11. 

 

Тема 2. Инновационный процесс. 

Факторы, влияющие на развитие инновационной деятельности: препятствующие и 

способствующие развитию инновационной деятельности (экономические, технологические, 

политические, правовые, социально-психологические, культурные, управленческие и др.). 

Инновационный процесс: элементы, структура и содержание инновационного процесса. 

Субъекты инновационного процесса. 

Формируемые компетенции: ПК-11. 

 

Раздел 2. Коммерческие инновации 

 

Тема 3. Понятие и значение коммерческих инноваций в торговле. 

Понятие и роль инноваций в деятельности торговой организации, отличительные 

особенности инновационной деятельности в торговле. Классификация и виды коммерческих 

инноваций: классификационные признаки и характеристика основных видов коммерческих 

инноваций, практика их реализации. 

Формируемые компетенции: ПК-11. 

 

Тема 4. Оценка инновационного потенциала торговых организаций. 



Определение путей инновационной политики торгового предприятия. Инновационный 

потенциал торговых организаций. Потенциал инновации. Определение критериев оценки 

инновационного потенциала торговой организации, методика оценки инновационного 

потенциала и ее применение. 

Формируемые компетенции: ПК-11. 

 

Раздел 3. Разработка и реализация инновационного проекта торговой организации 

 

Тема 5. Структура и оформление инновационного проекта. 

Определение стратегии инновационного проекта: понятие и типы инновационных 

стратегий, этапы разработки стратегии инновационного проекта. Патентное обеспечение 

инновационной деятельности. Структура и оформление инновационного проекта: понятие и 

характеристика основных разделов инновационного проекта, требования к оформлению 

инновационного проекта. 

Формируемые компетенции: ПК-11. 

 

Тема 6. Этапы реализации инновационного проекта. 

Экономическая эффективность инноваций. Методика оценки эффективности внедрения 

инноваций: сущность экономической эффективности инновационной деятельности, показатели 

и методы оценки эффективности внедрение инноваций в деятельности торговой организации, 

факторы, влияющие на повышение эффективности использования инноваций в торговле, 

оценка жизненного цикла инновации. Этапы и контроль реализации инновационного проекта. 

Формируемые компетенции: ПК-11. 

 

Объем дисциплины: 180 часов / 5 з.е. 

Форма промежуточного контроля: экзамен. 

Семестр: 7. 

 

Разработчик:          кандидат педагогических наук, доцент кафедры Торгового дела и 

информационных технологий, Мишушин В.В. 


