
Аннотация рабочей программы дисциплины 

Б1.В.07 «Организация бизнеса в торговле» 

Направление подготовки 

38.03.06 Торговое дело профиль Коммерция 

 

Рабочая программа учебной дисциплины соответствует требованиям ФГОС ВО по 

направлению 38.03.06 Торговое дело. 

 

1. Место дисциплины в структуре ОПОП. 
Дисциплина «Организация бизнеса в торговле» входит в вариативную часть 

дисциплин бакалавриата по направлению подготовки 38.03.06 Торговое дело. 

 

2. Цель и задачи дисциплины, требования к результатам освоения 

дисциплины. 

 

Цель дисциплины: 

Целью учебной дисциплины «Организация бизнеса в торговле» является освоение 

студентами теоретических знаний в области организации бизнеса в торговле, 

приобретение умений использовать эти знания в профессиональной деятельности и 

формирование необходимых компетенций. 

 

Учебные задачи дисциплины: 

Задачами дисциплины являются: 

– овладение навыками организации бизнес-процессов в коммерческой 

деятельности; 

– изучение способов разработки бизнес-проекта; 

– овладение опытом поиска и формирования инновационной бизнес-идеи; 

– овладение методами управления бизнес-процессами предприятий; 

– изучение методик оценки эффективности бизнес-процессов; 

– приобретение умений и навыков оценки рисков, поиска инвесторов, реализации 

процессов инжиниринга и реинжиниринга. 

 

Дисциплина основывается на знании следующих дисциплин: «Коммерческая 

деятельность», «Экономика организации», «Информационные технологии в 

профессиональной деятельности» и др. 

 

Для успешного освоения дисциплины, студент должен: 

Знать: 

– технологический процесс как объект управления; 

– бизнес-среду организации (предприятия), показатели эффективности ее 

хозяйственной деятельности; 

– основные бизнес-процессы в организации. 

Уметь: 

– анализировать внешнюю и внутреннюю среду организации, выявлять ее 

ключевые моменты и оценивать их влияние на организацию; 

– планировать текущую деятельность предприятия и осуществлять контроль; 

– оценивать эффективность коммерческой деятельности; 

– определять риски и способы их предотвращения. 

Владеть: методами бизнес-планирования, разработки стратегии, оценки 

конкурентоспособности и коммерческих рисков предприятия. 

 



Изучение дисциплины «Организация бизнеса в торговле» необходимо для 

дальнейшего изучения дисциплин «Управление торговой организацией», «Электронная 

коммерция», прохождения преддипломной практики и подготовки к сдаче итоговой 

государственной аттестации. 

 

Требования к результатам освоения содержания дисциплины: 

В результате освоения дисциплины должны быть сформированы следующие 

компетенции: 

 

Вид деятельности: торгово-технологическая  

ПК-2 способность осуществлять управление торгово-технологическими процессами на 

предприятии, регулировать процессы хранения, проводить инвентаризацию, определять и 

минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов, а также учитывать и 

списывать потери. 

В результате освоения компетенции  ПК- 2  студент должен: 

1. Знать: методики управления торгово-технологическими процессами при  

организации бизнеса в торговле; приемы минимизации затраты материальных и трудовых 

ресурсов при организации бизнеса в торговле. 

2. Уметь: применять на практике методики управления торгово-технологическими  

процессами при организации бизнеса в торговле;  учитывать и списывать потери при 

организации бизнеса в торговле. 

3. Владеть: навыками по применению на практике методик управления торгово- 

технологическими процессами при организации бизнеса в торговле;  способностью 

определять и минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов при 

организации бизнеса в торговле. 

Вид деятельности: организационно-управленческая 

ПК-9 - готовность анализировать, оценивать и разрабатывать стратегии организации. 

В результате освоения компетенции ПК- 9  студент должен: 

1. Знать: технологии осуществления анализа, оценки и разработки стратегических 

планов развития бизнеса в торговле. 

2. Уметь: применять на практике технологии осуществления анализа, оценки и 

разработки стратегии  развития бизнеса в торговле. 

Владеть: -технологиями анализа, оценки и разработки стратегии развития бизнеса в 

торговле 

 

3. Содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, разделы 

дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми (последующими) 

дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий). 

 

Тема 1. Сущность и основы предпринимательства. 

Методологические основы предпринимательства в современных условиях. Условия 

необходимые для формирования и факторы развития предпринимательства. 

Экономические, социальные, правовые и другие условия. Этапы развития Классификация, 

типы и виды предпринимательства. Виды и формы предпринимательства. Функции 

предпринимательства. Современное предпринимательство в РФ. Инновационная роль 

предпринимательства. Характеристика коммерческо-торгового предпринимательства. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-9. 

 

Тема 2. Субъекты предпринимательской деятельности и государственная 

поддержка малого бизнеса. 

Субъекты предпринимательской деятельности. Предпринимательская деятельность 

малого предприятия и индивидуальная деятельность предпринимателя Индивидуальный 



предприниматель: понятие, формы. Индивидуальное предпринимательство в современной 

России. Физические и юридические лица – как субъекты предпринимательской 

деятельности. Права и обязанности предпринимателей. Личностные качества 

предпринимателей Организационно-правовые формы предприятий. Юридические лица: 

понятие, виды, классификация. Организационно-правовые формы хозяйствования 

юридических лиц. Объединение юридических лиц. 

Регистрация предприятий малого бизнеса. Порядок создания нового предприятия. 

Законодательство РФ, регулирующее предпринимательскую деятельность. Развитие 

малого бизнеса в России. 

Формируемые компетенции: ПК-2,ПК-9. 

 

Тема 3. Организационные аспекты организации бизнеса. 

Роль бизнес-планирования в создании и развитии предпринимательства от бизнес 

идеи до бизнес-плана. Методы поиска и генерации бизнес-идей. Выбор бизнес-идеи и ее 

проработка. Разработка бизнес-плана. Виды и структура бизнес- плана. содержание 

бизнес-плана и его детализация. Исходная информация для составления бизнес-плана 

коммерческой деятельности. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-9. 

 

Тема 4. Организация основных бизнес-процессов в торговле. 

Виды торговли: особенности развития розничной торговли, понятие, задачи, 

функции, основные проблемы на современном этапе. 

Методология организации бизнес-процессов коммерческой деятельности. 

Системный подход к бизнес-процессам в коммерческой деятельности. Цели 

бизнес-процессов коммерческой деятельности. 

Особенности организации бизнеса торгового предприятия в условиях рыночной 

экономики. Характеристика основных бизнес-процессов в торговле. 

Основные задачи и принципы организации коммерческой деятельности в торговле, 

их характеристика. Требования к бизнес-процессам коммерческой деятельности. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-9. 

 

Тема 5. Организация работы розничного торгового объекта. Управление торгово-

технологическим процессом. 

Организация и управление бизнес-процессом продажи товаров и торгового 

обслуживания в розничной торговле. Изучение конъюнктуры рынка потребительских 

товаров, ее влияние на коммерческую деятельность. Организация и структура торгово-

технологического процесса в торговле. Содержание и характеристика этапов и операций 

торгово-технологического процесса, значение организации процесса продажи и торгового 

обслуживания в организации бизнеса в торговле. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-9. 

Тема 6. Современные формы организации бизнеса в торговле. 

Франчайзинг в торговле, обратный франчайзинг. Сетевая организация торговли. 

Характеристика современных форматов предприятий розничной торговли, развитие 

торговых сетей, классификация и типология торговых сетей в РФ, преимущества, 

особенности. Развитие мультиформатной торговли, электронной торговли 

потребительскими товарами, омниканальная торговля. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-9. 

 

Объем дисциплины: 108 часов / 3 з.е. 

Форма промежуточного контроля: зачет. 

Семестр: 6. 

 



Разработчик:          кандидат медицинских наук, доцент кафедры 

Торгового дела и информационных технологий, Бармина Э.Э. 


