
Аннотация рабочей программы дисциплины 

Б1.Б.13 «Коммерческая деятельность» 

Направление подготовки 

38.03.06 Торговое дело профиль Коммерция 

 

Рабочая программа учебной дисциплины соответствует требованиям ФГОС ВО по 

направлению 38.03.06 Торговое дело. 

 

1. Место дисциплины в структуре ОПОП. 
Дисциплина «Коммерческая деятельность» относится к базовой части учебного плана 

по направлению 38.03.06 Торговое дело. 

 

2. Цель и задачи дисциплины, требования к результатам освоения дисциплины. 

 

Цель дисциплины: 

Целью дисциплины «Коммерческая деятельность» является освоение теоретических 

знаний в области методологии и организации коммерческой деятельности, приобретение 

умений и навыков в профессиональной деятельности. 

 

Учебные задачи дисциплины: 

Задачами дисциплины являются: 

– освоение теоретических основ коммерческой деятельности в сфере товарного 

обращения; 

– изучение методов организации и развития коммерческой деятельности; 

– овладение методологией ведения коммерческой деятельности на рынке товаров; 

– овладение методами управления технологическими процессами торговых 

предприятий; 

– изучение нормативно-правовой базы государственного регулирования и контроля 

коммерческой деятельности; 

– приобретение умений и навыков использования теоретических знаний в 

практических ситуациях, а также формирования необходимых для профессиональной 

деятельности компетенций. 

 

Требования к результатам освоения содержания дисциплины: 

В результате освоения дисциплины должны быть сформированы следующие 

компетенции: 

 

Вид деятельности: торгово-технологическая 

ПК-2 -способность осуществлять управление торгово-технологическими процессами на 

предприятии, регулировать процессы хранения, проводить инвентаризацию, определять и 

минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов, а также учитывать и списывать 

потери. 

В результате освоения компетенции  ПК-2  студент должен: 

Знать: 

 характеристику торгово-технологических процессов на предприятии; 

 принципы регулирования процессов хранения и проведения инвентаризации товарных 

запасов. 

Уметь: 

 определять и минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов 

 регулировать процессы хранения и проводить инвентаризацию товарных запасов. 

Владеть: 



 методами учета затрат при ведении коммерческой деятельности; 

 способами приемки товаров по количеству и качеству, также списания их потерь.  

 

ПК-6 -способность выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры, 

заключать договора и контролировать их выполнение 

В результате освоения компетенции  ПК-6  студент должен: 

Знать: 

 характеристику видов, субъектов и объектов коммерческой деятельности. 

 виды договоров, заключаемых сторонами на рынке товаров и услуг. 

Уметь: 

  вести деловые переговоры с партнерами по коммерческой деятельности 

 заключать договора и контролировать их выполнение  

Владеть: 

 методами выбора поставщиков, партнеров и посредников по коммерческой деятельности 

 

3. Содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, разделы 

дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми (последующими) 

дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий). 

 

Семестр 4. Раздел 1. Основы коммерческой деятельности 

 

Тема 1. Сущность и содержание коммерческой деятельности организации. 

Цели, задачи и сущность коммерческой деятельности. Основные направления и 

народнохозяйственное значение коммерческой деятельности. Эволюция коммерции в России 

и за рубежом. Состояние и тенденции развития торговли в условиях глобализации. Цели, 

задачи, структура коммерческой службы организации. Принципы предпринимательства в 

РФ. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Тема 2. Объекты и субъекты коммерческой деятельности. 

Объекты коммерческой деятельности: понятие, назначение, классификация. 

Характеристика товара и услуги как объектов коммерческой деятельности. Жизненный цикл 

товара. Субъекты коммерческой деятельности. Инфраструктура организаций оптовой 

торговли. Инфраструктура организаций розничной торговли. Коммерческие организации 

(предприятия), их классификация Объединения саморегулируемых организаций в форме 

ассоциаций и союзов, виды и роль в коммерческом предпринимательстве. Субъекты 

среднего и малого предпринимательства, индивидуальные предприниматели: понятия, 

характеристика, порядок оформления и регистрации документации для ведения 

предпринимательской деятельности 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Тема 3. Государственное регулирование и контроль коммерческой деятельности. 

Задачи и методы государственное регулирования коммерческой деятельности 

организаций на федеральном и региональном уровнях управления: цель, задачи, основные 

направления, мероприятия и их содержание. Нормативно-правовая база регулирования 

коммерческой деятельности: федеральные законы, постановления Правительства РФ, 

стандарты, правила торговли и оказания услуг. Контроль коммерческой деятельности 

торговых предприятий: виды контроля и порядок проведения контроля разных видов. 

Ответственность за нарушения действующего законодательства. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 



Тема 4. Формы сотрудничества и взаимодействия партнеров при реализации товаров 

в коммерческой деятельности. 

Франчайзинг. Лизинг (финансовая аренда). Факторинг. Товарообменные операции 

(бартер). 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Тема 5. Экономическая эффективность и риски в КД. 

Показатели эффективности КД. Методы оценки эффективности КД торгового 

предприятия. Понятие, оценка и классификация коммерческих рисков. Методы анализа и 

снижения рисков, факторы, определяющие их вероятность. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Раздел 2. Информационное обеспечение коммерческой деятельности организации 

 

Тема 6. Коммерческая информация и требования к ее сохранности и безопасности. 

Информация в коммерческой деятельности: понятие, назначение, виды, источники. 

Анализ коммерческой информации и принятие решений на его основе. Понятие 

коммерческой тайны, защита коммерческой информации. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Тема 7. Документирование и кодирование операций в коммерческой деятельности. 

Учет торговых и кассовых операций. Оформление результатов инвентаризации. 

Штриховое кодирование. Маркировка товаров и грузов. Товарные знаки: назначение, виды, 

регистрация. Особенности рекламной информации. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Раздел 3. Технологии коммерческой деятельности 

 

Тема 8. Технологии закупок и продаж товаров на оптовых и розничных предприятиях 

торговли. 

Основные этапы коммерческой деятельности. Оформление коммерческих сделок и 

договоров. Определение потребностей и формирование ассортимента товаров. Расчет объемов 

поставок и управление запасами товаров. Выбор поставщиков и формирование хозяйственных 

связей с партнерами в цепях снабжения и сбыта товаров. Организация закупок и реализации 

товаров на аукционах, товарных биржах, оптовых рынках и ярмарках. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Тема 9. Технологии складского обеспечения коммерческой деятельности организации. 

Виды, классификация и планировка товарных складов. Виды складского оборудования. 

Тара и упаковка, организация оборота и маркировка грузов. Содержание и принципы 

организации складских процессов. Технологии приемки товаров по количеству и качеству, 

хранения и отгрузки товаров на складе оптового торгового предприятия. Особенности приемки, 

хранения и реализации товаров в розничных торговых предприятиях. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Тема 10. Технологии транспортного обеспечения коммерческой деятельности 

организации. 

Характеристика основных видов транспорта и перевозок. Организация транспортно-

экспедиционной деятельности. Тарифы на грузоперевозки. Организация и документально 

оформление перевозок различными видами транспорта. Актирование претензий и потерь при 

перевозках. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 



 

Тема 11. Инновации в коммерческой деятельности. 

Понятие инновации и их классификация. Основные направления инновационной 

деятельности в коммерции.  Инновационная деятельность торговых предприятий и организаций 

Оценка инновационного потенциала коммерческого предприятия. Роль инноваций в 

обеспечении конкурентоспособности предприятий. 

Формируемые компетенции: ПК-2, ПК-6. 

 

Объем дисциплины: 180 часов / 5 з.е. 

Форма промежуточного контроля: экзамен. 

Семестр: 4. 

 

Разработчик:          кандидат технических наук, доцент кафедры Торгового 

дела и информационных технологий, Силин А.В. 


